
相続シミュレーション　サービス内容◇生命保険、損害保険の証券、
　わかりやすく整理されて
　いらっしゃいますか？
◇保険の内容（保障内容等）をしっかりと
　把握されていらっしゃいますか？
◇保険は入っていれば安心・・・
　…ではありません。
◇保険金は万一の時に、加入者側から
　請求しなければ下りません。

厳しい経営環境の中で保険の見直しは
コスト削減の可能性があり、また資金
調達方法としても有効な手段です。

●1枚ごとの証券の内容を
　一目でわかるように分析します。
●生命保険、損害保険の証券を
　ファイルにまとめ、お客様と弊社で
　同じファイルを保管します。
●中立公正な目で各保険を検証し、
　適正な保険の加入の仕方を
　ご提案致します。
●1年に一度（決算の約２ヶ月前）、
　再確認のため、現状報告を致します。

◇今、お持ちの金融商品の内容を
　きちんと理解していますか？
◇金融機関から商品を進められた時、
　良い商品かどうか
　判断できていますか？

金融商品を、中立公正な立場で、
客観的に分析しご説明致します。
また、金融機関から金融商品の
勧誘があった場合、電話等で
ご相談ください。

◇その他資産全般のご相談をお受けいたします。

●中立公正な目でトータルポートフォリオをアドバイスさせていただきます。

◇不動産投資分析
‒賃貸不動産の2つの収益
（ｲﾝｶﾑ･ｹﾞｲﾝとｷｬﾋﾟﾀﾙ・ｹﾞｲﾝ）の把握
‒不動産投資におけるリスクの把握

◇不動産の有効活用ご提案
　　　　　　　
◇不動産を使った相続対策

●●現在保有されている金融資産の特徴を
　分析、ご説明致します。
　　-  現在どのぐらいのリスクを
　　　取られているのかを分析
　　‒  資産配分に偏りがないか、
　　　目標に合わないような
　　-  無駄なリスクを取られていないかを分析
　　-  お客様の長期的な利益を第一に考えた
　　　資産配分をご提案
●お持ちの資産を客観的に分析した
　レポートのご提供
　　‒  社外のファンド評価会社を活用した
　　　中立的な投信評価レポートのご提供
　　‒  リスク・リターンの分析や同分類の
　　　ファンド内における評価など、客観的な
　　　分析レポートのご提供
●各ファンドの特徴と
　リスク・リターンをご説明致します
　　‒  ファンドごとの特徴を分かりやすくご説明
　　‒  どのような方法で投資を行っているのか
　　　ご説明
　　‒  各ファンドがどのぐらいのリスクを取る
　　　商品なのかをご説明
　　‒  同分類内における運用の善し悪しのご説明

こんな
サービスです

こんな

サービス
です

●ヒアリングシートに基づき、お客様にあった
　ライフプランを作成致します。
●生命保険の必要保障額、老後の必要資金等が
　明確になります。
●ライフステージごとの経済準備の必要性を
　把握できます。

人生最後の税金について
　　亡くなった方が残した財産をもらった人は
　　その財産に対して税金がかかります。
　　どのくらい財産があったら相続税がかかるのでしょう？

シミュレーションに必要な資料
　・家族構成
　・不動産（土地・建物）の
　　固定資産税評価証明
　・預金残高（概算）
　・有価証券の残高証明
　　（購入した証券会社に依頼）
　・生命保険証券
　・法人決算書（３期分）
　・負債にかかる資料として借入償還表等

資料収集依頼

資料収集完了

1週間で 見積額提示

評価実施 約1週間でご報告

二次相続までの 対策策定

対策実施・見直し

財産評価　　 100,000 円〜

　全体の資産に占める土地の割合に

　よって費用が決まります。

税額シミュレーション 　
　　　　　　　　　 50,000 円〜100,000 円

　分割案として３パターンから 6パターン

のシミュレーションを 　いたします。　

対策策定　　 100,000 円〜

　あらゆる角度から対策をいたします。　

　

相続財産の評価を試算してみましょう！
　相続税には基礎控除額といってここまでは税金がかからないという金額があります。
　　　　　　　　５，０００万円＋１，０００万円 ×法定相続人の数
　財産の評価額がこれ以下であれば相続税はかかってきません。ただし、相続財産を金額に表す評価額は
　相続税法の評価基準に基づいて計算されますから、思わぬ金額になることもあります。

評価実施・対策策定までのスケジュールと費用


